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Relacion entre los precios de venta del

agricultor y los del comerciante mayorista

Cuando la UPRA propuso ejecutar el monitoreo de precios en el primer mercado
(PPM) o en la primera transaccion, buscd brindar elementos para entender y
evaluar el comportamiento de los ingresos que el agricultor percibe al vender
sus cosechas; busca, también, analizar su participacién y la de otros agentes en
la distribucion del pago total que los consumidores realizan al adquirir sus
alimentos. Como una primera aproximacion a estas tematicas, en este analisis
se buscara examinar el comportamiento de la relacion existente entre los precios
de venta en la primera transaccién y los reportados para los mismos alimentos

en la central mayorista.

Para evaluar la relacidén de estos precios, se acude a calcular el cociente entre el
precio de venta en Corabastos, que reporta el SIPSA del DANE, con el precio que

reporta la UPRA mediante este ejercicio de PPM.

Habitualmente, esta divisién se espera que tenga un valor mayor a uno, al
considerar que la cifra del numerador incluye los costos del transporte, los
cargues y descargues mas las utilidad o beneficio del acopiador o comerciante
que compra los productos en el mercado de origen y los vende en el mayorista.
Ocasionalmente, este indicador toma un valor inferior a uno; esta situacion
corresponde a cuando la central se ve sobre abastecida de un producto; en estos
casos el comerciante acopiador no recupera siquiera los costos incurridos para
comprar el producto y llevarlo a la central. Puede darse el caso que en
Corabastos la mora tenga un precio de venta mas bajo que el que se observa en
San Bernardo (Cundinamarca), que es el principal abastecedor de esta fruta,
con un 17 %, porque, ese dia le llegd una gran cantidad de producto desde las
zonas de cultivo existentes en otros municipios de Cundinamarca, Boyaca o

Santander.
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Empiricamente y si suponemos que por cada peso que se gasta en la compra del
producto en Chiquinquird, Ubaté o Fusagasuga, y se deben gastar 20 centavos
en pagar el trasporte, los cargues y descargues, este coeficiente tendra un
umbral o cifra de referencia de 1,2. Por debajo de este valor, se estard
perdiendo; no se esta recuperando lo gastado en comprar la papa, la mora o la
arveja, y venderlo en Corabastos. Cuando se vende por encima de este umbral
se esta obteniendo la utilidad que es la remuneracién que buscan lograr el
comerciante acopiador que lleva el producto a Corabastos y el mayorista que

opera en esta central.

La cifra que expresa el umbral antes mencionado ayuda a evaluar la
sostenibilidad de la actividad que realizan los comerciantes; no es un valor fijo.
Cambia porque sube el costo del transporte por un aumento en el valor de la
gasolina o de los peajes; debido a que aumenta el tiempo del trasporte o el
deterioro de los vehiculos por los danos o las mejoras en las vias. Como la base
de este umbral es el precio al que se le compra el producto al agricultor y esto
depende de las condiciones —estacionalidad, siembras y clima- que determinan
el volumen de la cosecha y la calidad del producto, este conjunto de eventos
determina el valor inicial a partir del cual, sumados los otros costos, se calculara

el punto de equilibrio para esta actividad.

Para este andlisis, se utilizd la informacidon levantada por la UPRA para los
productos y los mercados de origen considerados en la cobertura de PPM; el
precio de Corabastos es el publicado por el SIPSA del DANE como promedio
semanal. Este coeficiente informa muy bien sobre la relacidn de los dos precios
utilizados; en el numerador, el del SIPSA y, en el denominador, el promedio para

el producto en un municipio especifico.

Aterrizando el andlisis en un ejemplo, la siguiente grafica permite observar las
cifras de la relacidon de los precios para la papa parda pastusa en seis mercados.
Horizontalmente, cada linea muestra cémo cambia el valor de la relacién de los

precios en estas semanas; la que corresponde al mercado de Villapinzén es la
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que muestra la mayor estabilidad y la de Ubaté es la que registra el mayor valor
(2,02, el 7 de mayo). Este valor dice que los precios de venta en Corabastos de
esa variedad de papa fueron practicamente el doble de los precios recibidos por

sus productores en el momento que vendieron ese producto.

Grafica 1. Relacion entre los precios de |la papa parda pastusa en PPM ylos de

venta en Corabastos
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Fuente: Elaboracién propia.

Las lineas que muestran la relacion de precios para cada mercado no son, como
podria esperarse, muy paralelas; esta relacion se daria cuando el determinante
del precio fuera Unicamente la distancia de cada municipio con relacion a
Corabastos. Si esto fuera asi, los valores para Chiquinquira serian mas elevados
gue para Ubaté y siempre en una misma proporciéon. Pero la grafica, demuestra
gue, ademas de la distancia del mercado respecto a Corabastos, entran a incidir
en el valor de venta, en cada municipio, otras variables con valores muy

especificos y cambiantes para cada uno de ellos.
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En la vertical, se presentan los valores semanales para la relacién de precios en
los seis mercados. Como puede observarse, no siempre mayores valores

corresponden a mercados mas distantes.

La tabla siguiente sintetiza los valores medios, el minimo y el maximo del
indicador calculado para un grupo de cultivos en algunos municipios de la
cobertura de PPM.

Tabla 1. Relacion entre los precios en Corabastos y en el primer mercado

Aguacate Hass Cundinamarca Fusagasuga 1,71 1,47
Aguac_ate Cundinamarca Fusagasuga 1,33 1,23 1,5
papelillo

Boyacs Chiquinquira 1,25 1,11 1,34

Arveja verde en Chita 1,66 1,18 2,11

vaina cundinamarca Fusagasug’jé 1,25 1,03 1,5

Zipaquira 1,08 0,86 1,37

Chiquinquira 1,22 1,07 1,4

c:sz:c',':a Boyaca Chita 1,8 1,18 2,45

e _ Sogamosol 1,52 1 1,89

Cundinamarca Fusagasuga 1,5 1,25 1,65

Cebolla Boyacs Chiquinquira 1,27 0,98 1,6

cabezona roja Chita 1,35 1,15 1,56

Limén comun Cundinamarca AUBEEEBUEE 1,72 Lt 1,91

Pacho 1,85 1,03 2,42

Boyacs Boavit,a 1,65 0,9 2,36

. . Soata 1,75 0,8 2,48
Limon Tahiti .

Cundinamarca Fusagasuga 1,5 0,82 2,3

La Mesa 1,51 1,01 2,27

Mandarina Boyaca Soata 2,13 1,53 2,98

arrayana Cundinamarca La Mesa 2,65 2l 3,06

Pacho 3,11 2,39 4,62

Boyaca Boavitla 2,11 1,36 2,75

Mango Tommy Soata 2,58 1,63 3,19

Cundinamarca La Mesa 2,28 2,11 2,42

Boyaca Chiquinquira 1,4 1,17 1,58

Mora de Castilla Cundinamarca Fusagasuga 1,33 1,1 1,55

Silvania 1,48 1,24 1,81
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Papa criolla

limpi Cundinamarca Fusagasuga 1,96 1,37 2,26
impia

Papa criolla Boyaca Chiquinquira 2,15 1,77 2,46

sucia Cundinamarca Ubaté 1,67 1,35 2

Belén 1,6 1,46 1,75

Boyacs Chiquinquira 1,52 1,33 1,74

iR e Sogamc,>so 1,67 1,48 1,77

pastusa Susacon 1,59 1,45 1,75

Pasca 1,61 1,38 1,82

Cundinamarca Ubaté 1,56 1,36 2,02

Villapinzoén 1,47 1,33 1,67

Boavita 1,47 0,77 1,94

Boyaca Chiquinquira 1,11 0,88 1,39

Tomate chonto Soata ’ 1,71 0,99 2,34

Fusagasuga 1,16 0,87 1,55

Cundinamarca Pacho 1,34 0,72 2,21

Zipaquira 1,58 1,42 1,72

Fuente: Elaboracién propia.
La tabla 1 permite sefialar lo siguiente:

e El margen que cubre los costos y beneficios por encima del PPM es muy
fluctuante para el mismo producto entre distintos municipios. Por
ejemplo, para la arveja verde en vaina, es del 8% en Zipaquira

(Cundinamarca) y de 66 % en Chita (Boyaca).

e Los margenes, definitivamente, son afectados por las condiciones
imperantes en los mercados de las grandes ciudades; cuando no hay una
buena produccion en el mercado de destino, los precios suben y, con ello,
el margen. Esto lo ilustran casos como el de la mandarina arrayana o el

del mango Tommy.

e En el tomate chonto, se presentan momentos donde el precio en los
municipios de origen es mas elevado que en Corabastos. Como es un
alimento que se produce en un alto porcentaje en invernaderos, su oferta
es muy regular y pueden presentarse coyunturas de sobreproduccion.
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o Esta ultima apreciacién se confirma cuando se observa la distancia que
hay entre el valor minimo y el maximo. También cuantifica el espacio de
incertidumbre en que operan los comerciantes, si se lleva el producto
cuando ha llegado mucho abastecimiento, puede que apenas se cubran
los costos de la operacidén; mientras, si se escoge muy bien el momento
0 se negocia con anticipacion, puede obtenerse una rentabilidad muy

importante.

En general, deben tomarse estas cifras como indicativas de la situacién
analizada. Es necesario indagar y precisar algunos costos, y cuantificar aquellos
ocultos que se presentan a lo largo de la cadena de comercializaciéon; como son
las perdidas ocurridas durante el trasporte de los productos desde el primer

mercado hasta la central de abastos.

El andlisis que se acaba de presentar no agota las posibilidades analiticas que
ofrece esta informacién. Hay preguntas que se espera ir contestando a medida
que se consolide el ejercicio, se tengan series mas largas de precios y se tenga
el soporte estadistico que demandan otros analisis. Entre ellos, pueden estar la
discriminacion detallada de cada peso pagado por el consumidor final en la
remuneracion al productor, al comerciante, al pago del transporte, a los cargues
y descargues y el peso econdmico de las pérdidas de producto a lo largo de la

cadena.

Un ejercicio de mayor complejidad que podra realizarse con esta informacién es
evaluar como se ajusta la distribucidn del precio final entre productor, acopiador,
mayorista y cadena detallista, cuando se presentan cambios en el precio final.
Es evaluar si, en los momentos en que los precios mejoran, este aumento en el
ingreso se redistribuye equitativamente entre sus participantes, o esto beneficia

especialmente a los actores que tienen un mayor poder de mercado.
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